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e ¢ vero che il "matlone” ¢

considerato dagli imliani il

bene pil sicuro nel quale
investire | propri risparmi, per gli
agenti immobiliari Il presente e il
futuro si prospettano tranguilli.
resto l'importanza di questa figura &
alese: basta, infaud, passeggiare per
e strade di una qualsiasi citth per
rendersi conto di quanto siano
diffuse le agencie specinlizeie nella
compravendita-affilte di abitazioni,
uffict, box, negori e immobili di
vario tipo, Cid, ovviamente, non e
di per ¢ paranzia di successo: anzl
Vista la folta concormenza (in lalia
si contano circa 70mila agenti,
40mila dei gquali operat m? per
svolgere al meglio questo lavoro
bisogna metterci tanto impegno. In
un certo senso & l'omganizzazione
del settore che lo richiede. Una
larga parte degli addeti &, infaui,
dotata di partita Iva. Lo stipendio,
in genere, ¢ calcolato sulle
provvigioni acquisite con gli affari
conclusi (pitt un "fisso” e/fo un
rimborso spese). Cid significa che

er “rimpinguare” il portafoglio

Eiaugnn darsi da fare. E molio.
«Quella dell'agente immaobiliare -
spiega Franco Arosio, presidente
nazionale della Fiaip (Federazione
italiana agent immobilian
Pml"u.*.siun.tli] - ¢ una professione
interessante, che pud offrire
notevoli soddisfizioni personali ed
economiche. A certe condizioni
pert: per svolgere questo mestiere,
oltre alle competenze tecniche,
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bisogna possedere passione,
disponibiliti al sacrificio, capacita
relazionali, rigore morale. Un bravo
agente & ben documentato e
interpreta il suo ruole in un'ottica
di servizio al cliente, assistendolo in
e le fasi della transazione, dalla
proposta di acquisto fino al rogito.
Questo aspetto ¢ fondamentale: il
cliente deve sentirsi protetto,
I"rospettive occupazionali? lo penso
che per un giovane capace, che
abbia la voglia e la pazienza di

i mparare, [‘E't spazi ci sianos,
Sull'importanza di questa nuova
[uneione di *servizio al cliente"
sano daccordo tatti $Ii addett ai
lwvori. «L'attivita dell agente
nnmaobiliare - psserva Susanna
Acerbi, segretario generale della
Fimaa (Federazione italiana
mediatori agent d'affar) - non si
1;.:1.411':?:1[;1 pill oppl come una
semplice messa in contatto di due
parti per la conclusione di un
ke, come recita il Codice civile,
mia & un’auivith di servizio
complessa e diversificata, L'agente
immobiliare accompagna le due
pani, venditore e acquirente, in
ttte le delicate [asi di una
compravendita: mettere sul mercato
l'immobile, predisporre la
necessaria informativa, farne la
valutazione, se & il caso segnalare
l'opporunita di ottenere
finanziament. Insomima, deve
supportare il cliente per aiutarlo a
decidere in modo chiaro e
wrasparentes, L'agente immobiljare
e sostanzialmente un mediatore tra
chi vuole vendere (o affittare) e chi
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desidera comprare (o affittare). Una
descrizione etficace dei suoi
compit € quella proposta da
www.borsalavorolombardia.net, il
portale internet della Regione
Lombardia su lavoro, istruzione e
formazione professionale; « Nel
corso degli anni = si legge nella
sezione Mestieri e professiond - |a
rofessionalith dell’agente
immaobiliare si @ notevolmente
evoluta, ed & ora in grado di offrire
ai prupri clienti una pluralitd di
servizl di alta qualiy. La figura
prevede i seguenti compiti: verilica
della documentazione relativa
all'immobile cpgeto di vendit efo
allio, valutazione commerciale
clella paraone immiobiliae da

vendere, verifica dellesisienza o
meno di iscrizioni /o trascrizioni
pregiudizievoli, definizione dell'iter
da seguire per la compravendita,
predisposizione della
documentazione utile per I'atto
notarile, assistenza all®atto notarile,
offerta ed analisi delle miglion
forme di finanziamento, raccolta di




mer 20/09/2006 |

Awvenire

J Esiralto da pagina: Ez-l

e e —— .

=

S —— ——————

- Argomenlo:

elementi utili alla proprieta per
verificare Je referenze relative al
conduttore, analisi di mercato per
eventuali o ori/costruttor,
analisi di opportunith relative a

immuhllla:t ne di
npu&tloni gestio

gmiun: ddl]: vendite in cantiere,
gestione parrimoniale immobiliare,
nmm immuobiliare su nddﬂu del

te, gestilone telematica

pmdnuu [mﬂ,fmmﬂﬂhﬂmwt}
promozionse all'estero
dell'immobriles, Nel 2006, secondo

nto rilewato dalla ricerca

ior, realizzata da
(NIRRT e ministero del
Welfare, le limprese italiane
prevedono i assumere 850 agenti

325 nella sola incia di

lano). La ne ¢
r?ullmmuu dalla legge numero

del 1989, modificata
successivamente dall’articolo 18
ﬂdh legge "%Tf 57 del 2001. Le

presen settore sono
&E“wﬂa!mmu di tre tipi: si 5
lwmmmlmprmdimd[ tolar
ng), mm:

di una
franch lp-endmd,
oppure come partite lva,

lavoratori autonomi r.:h:. perd,
operano in via esdusiva per

un'’ a. Per esercitare la
pro essione & necessario essene
wscrittd all'elenco del Ruclo degli
agenti di affari in mediazione
tenuto presso la WTHICREIR
i) territorio di
residenza, «Per ottenere l'iscrizione
- nota Mauro Danielli, vice
presidente di Borsa Immobiliare,
azienda della ¥Thcemin
oD e Bt - bisogna
avere piti di 18 anni, Flh.!i,‘.'dﬂl.’ i
tilul-:n di studio di scuola superiore,
are a uno specifico corso di
nn: € SUPErare un esame,
ch: si anicola in una prova scrita ¢
una orale. organizzato
periodicamente dalle Camere di
COMMENCo. I cur:i di preparazione

SO0 scuole riconosciute
dalle Hm:lm ¢ durano da un
minimo di 100 a un massimo di
200 ore adumnda d:idlqa-.ulﬂnd. cr.:-ln
obbl i frequenza di almeno |
75% delle lezionl. Una volta
superato I'esame il candidato deve

denunciare, entro 30 %mmi. I'inizio
della propria auivitd

camerale delle impreses. Le
domande dl:llc (OVe VEIONo su tre

siu#d mnmlngica ¢
lecnic indi necessario

padroncgg m una serie di materie
che vanno dnj[ estimo al dirino
i;matu e pubblico, dal fisco alle

tributarie, dalla tecnica
hanun: all'urbanistica, fino a
nozioni iche sulle
tecniche costrultive e | materiali
dell'edilizia. Non solo: per operare
¢ alurettanto imponante mmxm
discipline non oreviste nel

mm: d'esame, come il

le tecniche di vendita,
r]nfﬂﬂml-;%a, strumenti della

mmuni:u.ium. le wm;dit la
gestione del gruppo

aspetti lr.nu-l
mur:nmmﬁ sul territorio

ANOIE o gt
talvolta con Il sos
sociale europeo,
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Fondo

te ¢ mediatore
Immhn: :Ilri-uf. do-

&5 ¢ Bordoll ¢ C.
Rago, Maggiol Edicore,
6;

% L' immobiliare
;.il autori vari, Buffett,

.
L

. immobriliare
diD. ucd, FAG,
ZD‘DEF

nn! i'mumﬁﬂum
di ‘lamborrino,
Pirola-1l Sole 24 Ore,
2005;

% Lo beodeisd

di agenie immobiliare
di autori van, Edizloni
Giuridiche Simone,
2005.

LE ASSOCIAZIONI
DI CATEGORIA

Nel settore operano tre
associazioni di
cilegoria F. cioe
.'i%aé.n-'lp (Federazione
Fﬁl;’m agenti
mmobiltari

nali, aderente
T
fiaip.iy;

E ] Hmu (Federazione
erente

a c&:d'tnmmnnn}.

A rfimaait

& Anama
{ iazione
nazionale agenti e
mediaton d affan,
aderente a
Confesercenti),
WWW.ANAMAIL
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