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Una casa di proprieta val bene un sacrificio

acquisto di una casa v al
bene un sacrificio. Anche
perché, nonostante gli ulti-
mi ritocchi, 1 rasst dei murui
sono sempre appetibili. So-
prarutto da parte di un in-
quiline costretto a pagare
un gravoso canone d affitro.
Non sorprende, quindi,
che, a livello nazionale, sia
aumentata la cifra destinara
alla supula di un murtuo. Se-
condo i1 dat della Banca d'l-
talia, nel 2004, sono stan
crogati 154 miliardi di euro
di mutui. Un anno pii tar-
di, la somma complessiva fi-
nalizzata all accensione di
un muruo per l'acquisto di
una casa di abitazione, era
salita a 184 miliardi di euro.
[l "mattone”, insomma, ha
sempre un suo solido fasci-

no. Le famiglic icaliane, ma-
gari scottate da qualche dis-
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Borsa, appaiono sostanzial-
mente disponibili a indebi-
tarsi per I'acquisto della pri-
ma casa o per diventare pro-
prit: tarie di un'abitazione
pitt bella e pili spaziosa.
Prendendo anche in consi-
derazione lipotesi di un
mutuo a lunga gittata. Nel
2.“'[_}‘3, JI I LIELG AVEVA TTC-
diamente un valore di
110,000 curn. INel 20006, 1
valore medio era salito a
120.000 euro. Nello stesso
tempo, ¢ aumentata la du-
rata media. Adesso, 1l 70%
dei murui ha una durata su-
periore ai 20 anni. Ma sono
in crescita anche 1 mutui di
cingue annai, solitamente

«Ct si indebita di
piis, inia si allunga
la durata del
mutuo per avere
rate meno gravose.
Le forme di
deposito classico
50710 Poco
appetibili, Cio
costituisce gia una
sollecitazione a
trovare forme di
investimento
diverse»

urilizzai pei attrontare le
spese di mstrutturizione di
N Apparamenta o per lac-
ousto di wn box,  Ci sl in-

debita di ;.*:11. ke *-I‘-:ul'.'ﬁ.i Mau-

o Daniclli. presidente viar-
o della Federazione ltalia-
“na Mediatori e Agent d'Af-
gl - masi allunga la dura-

ta del mutuo per avere rate
micno gravose. Le forme di
deposiio classicn s0no poco
apperibili. Cib costruisce
gia una sollecitazione a tro-
VRS :ﬂlh:‘lt’ '-.Jr "I"--m IMenio
diverse. 1 tassi det mutut,
malgrado tutto, sono sem-
pre interessanii: si fanno
erogazioni intorno al 4%,
| otferra da parte delle ban-
che, inoltre, s1 ¢ molto evo-
luta. Ci sono modelli co-
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cliente, con p.:.rncuhn for-
mule assicurative in grado
di garantire su un'cventuale |
crescita dei tassi” "Per quan-
to riguarda Monza — ag-
giungfwc— la sensa-
zione & che qul sia gene ral-
mente meno forte, rispetto
ad alere aree, I'indebitamen-
to per I'acquisto di una casa.
Monza, del resto & una citea
dove il reddito pro capite ¢
interessante. E qui, la do-
manda casa & ancora forte ¢
attiva. La domanda poten-
ziale ¢ e ¢'¢ anche la capa-
citd di spesa. Ma il mercato
¢ condizionaro dalla man-
canza di olterta di un pro-
dotto soddisfacente. La cn-
ticita non ¢ sulla domanda,
ma sull'offerta”.
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