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ssono gia diversi ¢

[l decreto

scoraggia

] . i
I'avvio di nuove
attivita
R MILAND
Qlorglo Scaglla

| decreto sul
commercio ha gid fatto le
sue me vilime. Sono
uegli aspirant esercenti
che erano intenzrionati ad
avviare un’attdvith com-
merciale e che, spaventati
dalla nuova legislazione
in materia di licenze, han-
no preferito lasciar perde-
ré in-atfesa di momenti
migliori. 1 casi segnalati

ni Larini, dirigente della
Fimaa, la Federazione de-

 gli agenti d'affari, ce n

racconta
und—decisa.
mente istrut-
live: Al pri-
mi di dicem-
bre & venuto
da nol un
giovane che

ovan. |

Cosi I'aspirante salumiere &

| commerciant torinesl
bruciano in plazza San Carlo
le loro licenze

per solleciare modifiche

al decreto Bersanl che vuole
Ia liberalizzazione

del semore

{Fota: Photonews)

cenza subito, ma a quel
punto siamo stati noi a
dissuadere il wvenditore
perché cedendo a quella
cifra avrebbe incassato
meno di quanto avrebbe
poi pagato in tasses.
Insomma un bel pastic-
cio in cul tutti i hanno
lasciato le penne: l'aspi-
rante salumiere che non
ha comprato per paura di
spendere del soldi inutil-
mente, il venditore che
non ha venduto ¢ che ora
si ritrova con una licenza
che non wvale pith nulla.
« Ma non basta - dice anco-
ra Larini - perché alla fine
el nhblnntm
perso anche
nol. Con la
mancata
compravens-
Lata

la nostra

provvigione
ooz B - o S0 dire ‘che
& rInuncio ad aprire bottega -
nel  settor i
deglialimen- - R
tari. Dopo munque per-

aver trovato U venditore,
abbiamo fissato l'appunta-
mento frale iperil 15

ennalo, Nel frattempo si

cominciato a parlare del
nuovo decreto del gover-
no: illazioni, voel incon-
wollate, qunir:hﬂ indiscre-
zione ma nessuna certez-
za sul suo contenuto.
C'era chi diceva che le ca-
tegoriec commerciali bloc-
cate sarebbero state quat-
o, chi parlava di 300 me-

tri quadrati, chi di 400,
ma it erano comungue
convinti che le decisioni
prese dal documento sa-
rebbero state penalizzan-
ti per la categoria. Cosl la
seradel 15 ci siamo seduti
tutti & tre davanti a un ta-
volo, sapendo che proprio
' mo dopo sare

uscito un prowedimento
che avrebbe potuto rende-
re del tutto inutile quello
che stavamo facendo. Co-

.ha capito che I'a

sl il compratore ha comin-

ciato a esprimere dubbi

sull'ﬂf riunith di spen-
I

dere rilioni per una li-
cenza che, magari gih dal
giomo dopo, avrebbe po-

tuto avere gratis, anche
perché nessuno  sapeva
quando il decreto sarebbe
poi entrato effettivamen-
te in vigore. Il venditore
sta-
va sfumando e ha tentato
di abbaszare il prezzo ma

a——

non ¢’ stato nulla da tare.
Poi il decreto & uscitoe ha
confermato in pieno i ti-
mori del compratore che
non ¢ ritornato sulla sua
decisione ¢ che adesso sta
meditando il da farsi in at-
tesa di vedere le reazioni
del governo dopo questa
clamorosa protesta itine-
rante dei commercianti.
Abbiamo poi saputo che il
compratore ha offerto 15
milioni pur di avere la li-

s0 qualcosa. Casi come
questo anche in questi
gjﬂrsli S€ Ne sl:I:]:m?J verifi-
cando parecchis, Un epi-
sodio emblematico, e ce
ne sono altri analoghi: da
un lato c'¢ chi vuole disfar-
si di una licenza, dall’altro
c'e chi sarebbe disposto a
rilevaria ma entrambi si
scontrano con una legisla-
zione che sembra fatta ap-
posta  per  scormggiare
qualsiasi iniziativa.
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