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'DEL MATTONE

Comprare casa

costa meno, rende di piu

i Haria Chellini

MONZA — Bentornato in-
vestitore. | monzesi nsco-
prono 1 mattone ¢ comincia-
no, di nuovo, a indinzzare |
propri risparmi verso |'acqui-
sto di case. Costi permetien-
do. Dopo Iimpennata dei li-
stini ¢ I'«ubnacatura inizia-
les con prezzi alle stelle, ora
la tendenza & quella di recu-
perare una certa stabilita. Lo
soltolinea Mauro Danielli,
vicepresidente della Borsa
immobiliare di Milano, non-
ché consigliere della Came-
ra di commercio ambrosia-
na. «31 sta profilando sem-
pre pitt ['ipotesi di un calmie-
ramento - precisa l'esperto,
tra I'altro presidente della Fi-
maa, il Collegio agenti d'affa-
ri m mediazione della provin-
cia dh Milano -, Nell'ultimo
semestre, a Monza, si @ regi-
strato un incremento medio
pari all'8,3 per cento rispetto
al giugno-dicembre dell’an-
M $Corso, con vane sfumatu-
e a seconda delle diverse 70-

1 Nell'ultimo semestre
A gli investimenti

| sono saliti dell’8,5%
Al top San Giuseppe
& Cazzaniga, Campania

ne. A Cazzaniga, ad esem-
pio, la crescita ¢ stata del
14,29 per cento, idem a San
Giuseppe, Campania ¢ Ro-
magna; nel centro stonco si
¢ toccato 1l 14 per cento 14,
Trante e Cavalloti si sono
attestate sul 10,43 per cento,
Grazie vecchie ¢ San Gerar-
do sul 10

Aumenti piti contenuti, in-
vece, per altri quartieri: a
Sant’Albino, Cederna ¢ Can-
talupo le stime sono cresciu-
i «solo» del 4 per cento, nel-
le zone Liberti ¢ Stadio nuo-
vo del 3.87. «ll perché di
questi prezzi? Presto defto -
continua Danielli -. Monza
soffre di una limitazione nell’
offerta del prodotto: le richie-
sie sono tante, la dispomibili-
ti meno. Le concessioni edi-
lizie rilasciate non sono nu-
merose. Le nuove costruzio-
ni sono poche. E il nuovo ¢
ricercato da molti. Ecoo spe-
galo il tutlox. Sono sopraftul-
to le giovani coppie ad mdi-
rizzarsi verso lacquisto di al-
loggi recentissimi. «La possi-
bilita di accedere con pii fa-
cilith nspetto al passato a for-
me di credito ha contribuito
ad aumentare il numero di
nec proprictan - continua
lesperto - G sono mutul
che prevedono versamenti
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Parco-Villa Heale

S. Biagio-S. Gottardo

§. Carlo-Largo Molinetto
Reg. Pacis-Sobborghi-Mentana
Grazie Uecchie-S. Gerardo
Cazzaniga-Ospedale Nuove |
“Taccona-Rondo dei Pini

Tﬂante—tmllntll
San Fruttuoso

S. ﬂusm-tha-ﬂumﬂgna
S. Rocco-S. Alessandro
Buonarroti-S. Donato
Uia Liberta-Stadio Nuovo
Cederna-Cantalupo

- Sant’Albino

ristrutturati

~ 2.500-3.000
- 2.100-2.700
2.100-2.300
1.700-2.000
2.000-2.700
2.100-2.500
1.600-1.800
2.300-2.600

 1.900-2.100

~ 2.100-2.300
_ 1.600-1.800
- 1.600-1.800
1.550-1.800
1.500-1.700

= 1.500-1.700

| prezzlindicat, espressi in earo al metro quadro, sono it alle
incrementaf o diminufiinoal305% i relazione

entro 35 anni
1.900-2.350

oltre 35 anni
1.500-1.800

stato

1.800-2.300
1.500-1.900
1.400-1.800
1.300-1.500
1.400-1.850
1.400-1.700

1.300-1.800
1.500-1.800
1.300-1.500
1.300-1.500
1.200-1.400
1.200-1.350
1.200-1.350

di mercato. Possono essere
diritto, di conservazione, alla qualita
P infograph

1.500-1.700
1.300-1.500
1.250-1.450
1.100-1.400
1.250-1.450
1.200-1.500
- 1.100-1200
1.400-1.600
1.150-1.300
1.300-1.500
- 1.150-1.300
1.150-1.400
1.100-1.300
1.050-1.200
1.050-1.200

ambrosiana.

«Sino ad oggi - spicga il presidente del collegio degh

VENTIDUE OPERATORI TUTELANO GLI ACQUIRENTI

Chi vende ci ripensa? La polizza ti rlpaga

MONZA — A tutela di chi compra. E' un nuovo
«prodotto immobiliare» quello promosso da Fimaa: si
tratta di una particolare polizza, ideata per garantire
I'acquirente che versa la caparra e permettergh, n caso di
contratto che non giunge a buon fine, di navere, entro
breve tempo, i soldi versati. La Brianza ha risposto con
entusiamo all'iniziativa: sono gia ventidue gli operator
che hanno detto si al servizio. Un numero di tutio
rispetto, che rappresenta il quaranta per cento delle
adesioni raccolte, ad ora, nell'intera provincia

agent immobilian del Milanese, Mauro Damelh - c'erail
nschio che, a fronte di un ‘npensamento’ del venditore
prima del rogito, F'acquirenic si trovasse con un po’ di
soldi meno in tasca e, davanh, un lungo ed estenuante
ier per riavere la caparra versata. Adesso, con la
softoscrizione di questa polizza, gratuita, &
semplice: s1 assicura infatt che , Ia somma anticipata
verri restituila entro trenta giomni da un eventuale
inadempienza del venditores.

Non solo: 1l potenziale acquirente si vedrd riconsegnata
anche la provvigione versala all'agenzia intermediaria.

i

tullo piil

1.C.

mensili simili all’afhittos, In
mancanza del nuovo, | mon-
zes1 puntano anche su appar-
tament pid datati, ma sem-
pre con meno di 35 anmi
d'eta; anche la casa d'epoca,
in ogni caso, regge con il suo
stuolo di estimaton.

«Basta una riqualificazio-

ne, una ristrutturazione per
rendere davvero appetibili
questi alloggi» puntualizza
Danielli. Piccoli propnetan
crescono allora. Ma cercano
un mini, un midi 0 una maxi
appartamento? «11 bilocale &
sempre ambitissimo, anche
s¢ in alcune zone, vedi par-

co, & richiesto molto I'attico,
il piano alto, la soluzione di
di 80, 100 metn. Prodotto in-
trovabile. invece, in Monza
¢ l'appartamento in centro
tra 1 0 e 140 metris.

Prezzi che cambiano, gusti
che si modificano, ma an-
che nuovi modi di contratia-

re. «1 tempi medi di vendita
st stanno allungando - affer-
ma Danielli - . Dai due, t re
mesi di qualche tempo fa, si
¢ passati ai quattro. Il moti-
VO [:lrjnv:i;'.tu]c va ricercato
nel fatto che ¢ ‘¢ la tendenza,
in venditori ¢ ac L]uln':ntl di
imigidirsi sempre pit sulle ri-

LA CLASSIFICA
Mauro Danielli,
vicepresidente della
Borsa Immobiliare e
consigliere della Camera
di commercio
ambrosiana: «Le
richieste di acquisto sono
tante, le disponibilita
limitate e | mutui
prevedono versamenti
mensili simili all’affitto=.

é F levata la richiesta

| appartamenti Ruovi
E ontraftazioni lunghe
g E chi cerca il verde
g preferisce la Brianza

spettive posizioni. E’ chiaro
che il lavoro di mediazione
per giungere a un accordo
tra le due p:trl't diventa pii
complicato e delicato. Chi
COMprA PErCepisce un can-
biamento e, pru sicuro di sé
iniZia a ragionare sul pﬂ:.rm,
chi vende non recede facil-
menie dalle sua aspetiative.
L'acquirente, non dimenti-
chiamocelo, ha via via con-
quislato una mageior consa-
pevolezza di qun;E"Tn che cer-
ca ¢ vuole. =" molto pio atten-
to, che in passaio, a alla quali-
it del prodotto che si appre-
sla a prenderes.

Monza, ma non solo. An-
che la Brianza attira 1 citta-
dini: ¢'& chi lascia il centro
in cerca del verde, ma senza
allontanarsi troppo. Ecco al-
lora la richiesta, sempre pre-
senle, per abitazioni nei pae-
si attorno il parco, come Ve-
dano e Biassono. C'¢ chi de-
cide di spostarsi un po’ piil in
li, ma sempre cercando solu-
rioni che garantiscono facili
collegamenti con la citth, Ec-
co allora spiegata la scelta di
centri come Albiate e Cara-
te, a un manciata di minuti
dalla superstrada. Anche per
l'area bnanzola, novita sul
fronte «tipologies.

«5¢ prima chi usciva da
Monza cercava la villetta a
schicra, oggi il prodotio tro-
Va SCmpre meno acquirenti -
conclude Danielli -. Spesso
queste case sono piccole, tul-
le sviluppate in allezza e
quindi giudicate poco funzio-
nali. Da qui la nicerca di vil-
lette indipendenti o di appar-
tamenti immersi nel ve
Intanto sul mercato si stan+
no affacciando anche com-
pratori stranieri. Una timi-
da ma sempre pit consisten-
le presenza che sta via via
modificando I'identikit del-
I'acquirente tipo. Anche se
come ribadisce Danielli, il
mercato immobiliare & per
sua natura autarchico: si ten-
de a comprare casa |4 dove
ci sono relazioni parentali o
impegn di lavoro.





