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Servizi immobiliari 1n crescita frenata?

ato all’inizio degh anmi
Nﬂﬂ.il franchising nel set-

tore immobiliare ha co-
nosciulo una conlinua crescila
fino alla prima meta degh anni
90; il fenomeno ha avulo un
picco nella seconda metd, per
poi npartire di recente ma mol-
to pid lentamente di prima. |
dati di Assofranchising relativi
al 2002, e che secondo le previ-
sioni confermeranno il trend
per il 2003, hanno fatto registra-
re una crescita del 2,7% per ghi
affilianti e dell’8,1% per gh affi-

_ liati rispetto al 2001. Secondo

le sume aggomate al maggio
di quest’anno, che emergono da
una ricognizione della Fimaa
(la Federazione dei mediaton e
agenti d'affari) in Italia, a livel-
lo nazionale, il numero comples-
sivo delle agenzie immotahian
non in franchising si anesta a
quota 27.700, mentre quelle in
franchising sono 5.750: nel trni-
ennio compreso tra i1l 2000 ¢ il
2002 c'é stata una crescita limi-
tata nel numero di agenzie in
franchising e per il 2003 le atte-
¢ S0N0 onentale verso un con-
solidamento del sistema.

Non sono dunque mancali 1
problemi, dopo una fase di svi-
luppo accelerato. «Le battute
darresto registrate dagh investi-
menti nel franchising nel setto-
re immobiliare — dice Mauro
Danielli, i vicario
di*Fimaa Halia — sono state
causate d:ll]:l delusione di molu
affiliati a cui la rete di franchi-
SO garantiva promozione, servi-
zi ¢ strutture di un certo livello
che nella realth non era possibi-
le garantires.

«Dggi ¢i sono una trentina di
reti di franchising in quesio set-

tore — continua Danielli — ma
tolte le prime tre 0 qualtro (co-
me Gabetti, Tecnocasa, Gasto-
ne ¢ Toscano, Ndr) il resto &
presente sul mercato con quote
perceniuali limitate, Se verra ap-
provala la legge quadro sul set-
tore del franchising in generale
il numero delle reti si restninge-
ri notevolmente ¢ questo non
potrd che avere effetti positivi
perché porterd alla creazione di
reti piil forti e capaci di offrire
maggior garanzie a tuth i sog-
getti del mercatos.
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