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| negozi piu richiesti secondo le ultime rilevazioni degli agenti del CAAM-FIMAA

La buona posi:zfi@ane
e I'anima del comme

. mega centro commerciale

Acquistare I'avviamento di un negozio costa il 10%

in meno dell'anno scorso, ma con la crisi dei consumi
diventa sempre piu strategica la scelta dell’'ubicazione.
Meglio, infatti, puntare sui centri storici
o sulle vie commerciali con alto passaggio pedonale.

di Paolo Ferrante

wventare com-
| merciante
Oggi, convie-
ne? Si, se si

rileva un bar, una pizzeria | _
- CAAM-FIMAA, associa- |
perd di centinaia di milio- |
ni. Sono queste, infatti, le |
attivita commerciali piti
redditizie. Il mondo della
vendita al dettaglio scon-

0 una ricevitoria, a colpi

ta tuttora la crisi di merca-
to dovuta alla concorren-
za della grande distribu-
zione,

Acquistare un negozio gia
avviato costa ora il 7% -
10% in meno rispetto il 1998,
L'utile e prezioso aggior-
namento per rilevare l'av-

viamento (non la licenza, °

ormai liberalizzata) di un'at-

- tivita é contenuto nel nuo-
vo listino dei prezzi delle :
- dettaglio: "In una metro-
- poli come Milano popola-
. ta per un quarto da anzia-
ed elaborato da oltre 200 |

aziende, di Milano e pro-

, . vincia, presentato alla stam-

pa il 25 novembre scorso
operatori professionali del
zione di categoria presie-
momento cosi delicato per

il commercio - ha esordi-
to - spiegare a chi investe

- centinaia di milioni per

entrare nel comparto, quan-
to vale un'azienda, a chi

. stito sugli aspetti "socia-

lizzanti" del commercio al

ni, l'esercente rappresenta

. rimento per la solidarieta
i cittadina”.

duta da Clavdio Losso. "E
davvero importante, in un
- gianali. "Tutto questo non
. dipende dalla liberalizza-
. zione delle licenze, intro-
. dotta dalla riforma del com-
. mercio, non ancora del tut-
' to operativa e di cui non
. rivolgersi per trovare un |
- finanziamento o, come fare,
- per esempio,per affiliarsi
- a qualche marchio in fran- |
. chising”.

. Il numero uno del :
- CAAM-FIMAA ha poi insi-

di negozi e laboratori arti-

. vedremo gli effetti prima

_di due, tre anni - ha detto

renza". E cita il caso della
prossima apertura di un
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- di Monza, che favorira la
- chiusura di almeno il 20-
- 30% dei negozi esistenti.

“Per chi vuole tuttavia

. aprire un'attivita commer-
. ciale di successo occorre
. acquistare un negozio nel
. centro storico o0 in una via
. commerciale
. consiglia Lionella Maggi, vice
. presidente CAAM-FIMAA.
. Meglio evitare, dunque, il
- un prezioso punto di rife- °
- si ad un professionista qua-
- lificato.
Calano dunque i prezzi |
. milioni I'anno, la spesa pos-
. sibile oscilla fra i 360 ed i
- 420 milioni. Per una piz-
. zeria, con fatturato annuo
- di 500 milioni, si possono
- sborsare 350-540 milioni.
- Ma il grande sogno resta la
. ricevitoria, per il boom dei
- giochi a premio e gli scar-
_pmn‘i Larini, coordinatore
- del listino aziende - 11 pro- |

- blema vero & la concor-

edonabile”

fai da te: conviene affidar-

Per un bar che fatturi 300

si rischi di gestione. In calo,

. invece, i prezzi delle edi-
- cole per la recente possibi-
- lita di vendere giornali
anche nei bar.
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